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IBM Global Financing No Brasil, Banco IBM:
A IBM Global Financing disponibiliza 1992 - Criagao da divisao IBM Brasil
solugdes financeiras para suportar as Leasing S.A;

necessidades de Tl de seus clientes; . 2004 - Constituicio do Banco IBM S/A:

e Somos 0os maiores financiadores de . Carteira de R$ 4.2 bilhdes de ativos:

tecnologia do mundo, com uma carteira

de US$ 38.9 bilhdes de ativos; - Financiamento de produtos IBM e néo
 Trabalhamos com mais de 125.000 IBM;

clientes, de pequenas a grandes - Representantes de vendas cobrindo o

empresas, em mais de 50 paises; territorio nacional em diversas

localidades.

 Nossas décadas de experiéncia em Tl
nos da um conhecimento excepcional
das necessidades de tecnologia e
financeiras de empresas.
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Produtos Financiados
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Expansao Geografica do time IGF
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A importancia do financiamento

Toda decisao de compra de uma solucao de Tl requer uma
decisdo financeira

... para muitos clientes é
fundamental ter opgoes de

Pagamento a vista pagamento
0
ou 68%
Plano de pagamento dos clientes afirmam que a

disponibilidade de financiamento impacta
na escolha do provedor de solugdes de
Tl

mensal

1. IDC 2012 IT Leasing and Financing Survey
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Beneficios de IGF para BPs

* Ajuda a fechar negocios de maior valor.

 68% dos clientes preferem fornecedores que colocam o financiamento em suas
propostas®

* Melhora “win rate” em media 36%**
 Fornece alternativas na negociacao reduzindo a pressao no preco de venda.
» Aumenta fidelidade do cliente para futuras negociagdes.

« Fornece equipamentos IBM semi-novos e usados com garantia quando o orgamento de
seu cliente esta comprometido.

* Financiamento de IBM e outras marcas incluindo os servicos dos parceiros.
 Promocdes trimestrais

A solucao mais
completa e com mais
valor para seus
clientes

vy * Fonte: IDC 2012

™ ” ; ** Fonte: IBM Market Inteligence Data Analisys “Win More”study of Siebel opportunities
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Produtos Financeiros

g
» Leasing FMV (“operacional/valor residual de mercado”)

Leasing

« IBM Project Financing™: Empréstimo em que a verba € concedlda

Financiamento de acordo com o fluxo de faturamento do projeto de servicos

Leasing e compra de recebiveis entre R$ 11.5K e R$ 1.150K
U

~
3'1 IEM como sud pﬂrcalm
Conhesa 1 unidodes de negdcios 09/05/2013 7

VIS S



.lIIII
=

| U §

Novidades de IGF

« Avaliacdo de crédito mais rapida no ROF para transacoes até R$ 350.000,00
« Time de atendimento segmentados por regiao
» Aplicativo Rapid Financing: http://tiny.com/igfapp-br

E] & httpschereen-20dibm.. . H
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Organizacao IGF Canais

Felippe Melo
IGF BR Executive
I 1 N
Liliana Ripper Evencio Gonzalez
Sales Mgr Sales Mgr
Y,
Ana Carolina De F. M. Abreu ) Ma. Cristina Dias de Freitas ( Andrea L Malvero A
m BPRM RJ/CO/MG/N/N Sales Mgr / Leasing FMV BPRM SP
L 21 2132-4251 / carolf@br.ibm.com ) 11 2132-2616 / macris@br.ibm.com \‘I1 2132-2425 / andrealm@br.ibm.comj
Lorena M. Viana Da Costa n ( Rosiane Chanquini
- ROF RJ/MG BPRM — SP Interior
\21 2132-3020 / Iorenac@br.ibm.com) \11 2132-3204 / rosiane@br.ibm.com)
( Simone Sodre h ( Rafael Turatti h
— ROF N/NE ROF SP MM / Industry
\81 2122-5161 /ssodre@br.ibm.com) (11 2132-7616 / rturatti@br.ibm.com |
s ] L s N - ~
Thaisleny Ribeiro Gisele S Melo
- ROF Sul ROF SP Metro/SPI
\51 3455-6489 / thalsrlb@br.lbm.com) L 11 2132-2279 / qsmelo@br.ibm.com)
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Remarketing IBM (GARS)
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Areas de Negécio da IBM Global Financing

IBM Global Financing

Financiamento a clientes

Fornece leasing e financiamento para Oferece servigos abrangentes para
suportar a aquisi¢ao de solucdes de produtos usados de TlI, incluindo
tecnologia. revenda e reciclagem.

Foco em financiamento de solucdes de Tl para empresas de qualquer tamanho
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Time de Vendas - Remarketing

Vanessa Oliveira
Gerente de Remarketing Brasil
nessa@br.ibm.com

Susane Lopes
Gerente de Vendas de Remarketing Brasil (Storage, Power, System i e zSeries)
susanel@br.ibm.com

Fernando Lage
Gerente de Vendas de Remarketing Brasil (x-series, PCs e ndo IBM)
lagef@br.ibm.com

Natalia Montenegro
Brazil GARS DMC (gerenciamento e vendas de final de leasing)
mnatalia@br.ibm.com
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Obrigado!!!

Evencio Gonzalez
evencio@br.ibm.com

Para buscar mais informacgdes sobre o Banco IBM:
http://www.ibm.com/br/financing

IBM Sio Paulo
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