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软件联合营销：
通过配套资金帮助业务合作伙伴实现成功
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软件联合营销旨在通过配套资金帮助您

执行高收益
的营销活动

生成客户对
IBM 解决

方案的需求

培育销售
机会

推动收入
增长
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只有满足下述条件之一的业务合作伙伴才能参与软件联合营销计划

解决方案提供商 推介计划参与者经授权的 CVR

如果您满足上述任何一个条件，即可申请配套资金。典型
报销比例为 50%  
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联合营销资金可用于下述各种营销方式

传统营销
直接营销
•制作和生产成本
•IBM 所提供材料的分发成本 （中国
区不适用）
潜在客户列表

电话营销
•通过临时人员进行活动电话拜访
•客户定位与活动电话拜访所需的供
应商费用

广告
•打印
•目录
•广告牌
•广播
•电视

活动营销
• 您自己举办的活动
• 第三方商展赞助 (中国区不适用）
• IBM 商展赞助 （中国区不适用）
• 设施租赁

数字营销
• 电子邮件营销
• 电子邮件潜在客户列表
• 网站制作
• 社交媒体
• 搜索引擎优化 (SEO)

• 白皮书
• 案例研究
• 网络广播
• 自启动展示

• 签约和展位展示
• 抵押 （中国区不适用）
• AV、计算机设备和互联网租赁
• 运费、托运费和装运费

示例包括



© 2017 IBM Corporation5

IBM 全球业务合作伙伴

1
联合营销的 3 个简单步骤

计划
申请

计划并提交营销活
动方案，以供 IBM 

审批

2
执行

执行经批准的营销
活动

3
申请

提交费用及销售线
索，以接受 IBM 的

费用报销

所有的步骤均在操作简单的在线工具联合营销中心 (CMC) 中完成

https://ibm.pbmarketingsolutions.com/home.aspx
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联合营销执行模式非常灵活，可充分满足您的业务需求

营
销

技
能

和
资

源

独立执行营销活动的能力或
期望

自己执行营销活动（中国区不适用）

如果您希望确保灵活性，
而且具备营销专业知识和专用资源，则适合选择

该模式

通过所选代理执行营销活动

联合营销资金可用于支付符合条件
的活动与代理成本

通过经批准的联合营销代理或 VAD 执行营销活动
他们可以使用 IBM 资产构建高质量的营销活动，协助解决流程问题，最大程度地

减少管理工作，同时在营销活动结束时开具发票，实现现金流的最大化

https://www-356.ibm.com/partnerworld/wps/servlet/mem/ContentHandler/swg_com_sfw_ibm-software-comarketing-agencies-list
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通过综合性联合营销培训和资源，帮助您计划和执行成功的营销活动

IBM 业务合作伙伴营销指南：综合性的联合营销指南，包括上市营销活动、策略和要约等

IBM 业务合作伙伴营销计划模板：帮助您围绕战略解决方案规划多接触点营销执行计划

IBM 数字内容营销：IBM 数字营销工具套件，包括 Web 内容合集、电子邮件营销、社交自动化，以及
一站式营销活动的完整资产库 - 所有这些均免费提供！

IBM 联合营销最佳实践：了解联合营销方面的成功案例

IBM 联合营销视频播放列表：查找所需的联合营销执行视频

综合培训：端到端的联合营销培训，由 PartnerWorld University 提供

带有附加信息的 PartnerWorld 页面：软件联合营销页面和联合营销资源页面

https://www-356.ibm.com/partnerworld/wps/servlet/download/DownloadServlet?id=55ow$5TQU$$iPCA$cnt&attachmentName=IBM_Business_Partner_Marketing_Guide.pdf&token=MTQ1ODc1NTQ3MDQ0Mw==&locale=en_ALL_ZZ
https://www-356.ibm.com/partnerworld/wps/servlet/mem/ContentHandler/pw_com_cfm_index
https://www-356.ibm.com/partnerworld/wps/servlet/mem/ContentHandler/pw_com_mkt_overview
https://www-356.ibm.com/partnerworld/wps/servlet/mem/ContentHandler/swg_com_sfw_ibm-software-marketing-best-practices-marketing-campaigns
https://www.youtube.com/playlist?list=PLgc9I1TWna2QyxNj3_-n4lhfdKgipMWGH&cm_mc_uid=53754844023214749968052&cm_mc_sid_50200000=1476287332
http://www-304.ibm.com/services/weblectures/pwu/
https://www-304.ibm.com/partnerworld/wps/servlet/ContentHandler/swg_com_sfw_ibm-software-co-marketing-double-marketing-funds
https://www-356.ibm.com/partnerworld/wps/servlet/mem/ContentHandler/pw_com_cfm_index
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与下述相关方联系：

软件联合营销入门！

1

2

检查您的合格性

• 软件联合营销联系人（按地理区域划分）
• 您的 IBM 渠道销售代表
• 您的增值代理商 (VAD) 

若要参加软件联合营销，您必须满足下述任何一个条件：
• 经授权的渠道价值奖励（CVR）
• SaaS 解决方案提供商 (SSP)
• SaaS 推介计划参与者

https://www-304.ibm.com/partnerworld/wps/servlet/ContentHandler/swg_com_sfw_software-co-marketing-contacts-list
https://www-304.ibm.com/partnerworld/wps/servlet/ContentHandler/software_value_plus
https://www-304.ibm.com/partnerworld/wps/servlet/ContentHandler/swg_com_sfw_ibm-solution-provider-ibm-software-as-a-service
https://www-304.ibm.com/partnerworld/wps/servlet/mem/ContentHandler/swg_com_sfw_sc_saas_criteria
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