
 

Telelogic DOORS 和 Telelogic Synergy 解决方
案帮助Westinghouse Rail Systems Australia取
得成功。  

■ 客户：Westinghouse Rail Systems 

Australia (WRSA)，隶属Invensys Rail 

Group (IRG)，是东南亚领先的铁路信号

和控制专家。 

■ 情况：WRSA，作为Westinghouse 

Signals Australia和Foxboro 

Transportation的整合公司，最初缺乏

通用开发环境。 

■ 解决方案：使用Te/e/ogic®专业服务部

提供的阶段性方法，在Telelogic 

DOORS® 和Telelogic Synergy™解决

方案上实施了流程标准化，从而支持在

整个公司部署通用的、可重复的流程。 

■ 成效：WRSA提高了生产率、创建了协

作开发环境、在Invensys内部成立了卓

越中心。 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

概况 

Invensys Rail Group是为地上和地下铁路市场提供信号和控制系统的全球领导者。作为

Invensys Rail的业务部门，WRSA在东南亚市场提供铁路信号和控制解决方案，并且通过

Invensys的姊妹公司在全球市场提供这些解决方案。 

为了利用新兴技术并且确保未来项目取得成功，WRSA需要将种类繁多的开发工具转

变为集成环境，以便满足全球安全性和可靠性标准的要求。客户要求新产品必须向下

兼容现有设备，以便构建高级铁路控制解决方案。 

WRSA技术总监Julian Robins说：“我们能否取得业务成功，取决于我们能否实施标准的需

求管理及软件配置和变更管理方法。” 

集成解决方案取得成功 

针对WRSA与IBM签订了为期五年的令牌式许可协议，以便将Telelogic DOORS用于需求

管理，并且将Telelogic Synergy用于变更/配置管理。 

“[IBM]产品几乎帮助我们将生产率翻一番。” 

— Julian Robins，Westinghouse Rail Systems Australia技术总监 



通过在DOORS和Synergy解决方案上实现流程标准化，WRSA

为实施项目建立了通用的、可重复的流程，同时还提高了澳大

利亚墨尔本与布里斯班站点之间的交流和协作水平。 

Robins说：“我们在这两个站点之间开发了控制和通信信号传递

系统，对安全要求极高。我们必须能够证明公司的流程满足国内

和国际安全标准，如欧洲电信标准化组织制订的Cenelec标准。

在[IBM]的帮助下，我们开发了可重复的流程，证明了我们的循

规能力。” 

实施DOORS和Synergy解决方案，对于WRSA成功推行集成的铁

路网络信息和控制产品‘SystematICS’提供了极大帮助。

SystematICS虽然是在澳大利亚开发，但却远销全世界，并且是

根据销售地区进行定制的产品。要想实现这个级别的定制，需

求管理与软件变化和配置管理产品必须紧密集成。 

Robins说：“WRSA部署Telelogic DOORS，是因为我们对于

Telelogic DOORS在本地及海外项目中的表现都非常满意。[IBM]

产品套件使我们能够跨越多个项目自由调配工作人员，从而加快新

项目的部署速度。” 

阶段性方法 

WRSA分阶段部署了IBM产品。首先将Telelogic Synergy解决方案

应用于新项目。然后实施了Telelogic DOORS解决方案来支持战略

性项目，如SystematICS开发。Telelogic专业服务部同时在墨尔本 

和布里斯班为产品的部署提供了培训和咨询服务。每个IBM产品均

经过定制，以便确保满足WRSA的特殊需求。 

Robins说：“我们请求Telelogic专业服务部提供帮助，是因为我

们希望一次性成功部署产品。可控的部署对我们来说非常重要，

因此，我们选择了分阶段的部署方法。我们对于部署结果非常满意。” 

卓越中心 

WRSA还大幅度提高了研发(R&D)成效。通用的环境和流程使

WRSA的新员工能够在短时间内培训上岗。由于选择了业界领导

者提供的需求管理解决方案，WRSA发现凡是具备需求管理或系统

工程经验的新员工，通常都知道DOORS解决方案。 

Telelogic Synergy解决方案帮助WRSA克服了许多软件开发问

题，并且支持Invensys的开发团队（无论是否在同一位置）全

面共享技术和资源。 

WRSA取得了巨大成功，现已成为Invensys内部所有IRG研发团

队公认的卓越控制中心。 

Robins说：“[IBM]产品帮助我们提高了生产率，尤其是在协作开

发领域。我们非常信赖IBM解决方案，正在评估其他的[IBM]产品，

以便设法提高未来计划的成效。” 

更多信息 

欲知详情，请访问： 

www.telelogic.com 
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