
 
 
 
 
 
 

Telelogic DOORS 软件是 M&I/Partners 公认
的首选需求管理解决方案。 

■ 客户：M&I/Partners (Adviseurs voor 

Management & Informatie)是荷兰最大的

独立管理和信息咨询机构之一。 

■ 情况：一家大型国防业客户要求公司通

过Te/e/og/c® DOORS®软件提交需求规

范。 

■ 解决方案：M&I/Partners实施了Telelogic 

DOORS解决方案，在6个月内完成了项

目，同时满足了客户要求。 

■ 成效：M&I/Partners对Telelogic DOORS

解决方案非常满意，将会在未来的项目中

推荐客户使用这个解决方案。 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
概况 
M&I/Partners是一家荷兰公司，为领先的公司提供卓越的项目管理和信息管理流程咨询

服务。公司承接了一个大项目，一家国防业的客户要求公司必须使用Telelogic DOORS

软件来提交一级和二级需求规范。 

M&I/Partners项目经理Gerrit Wonink说：“客户之所以选择这个解决方案，很大程度是看

中了[Telelogic] DOORS的需求跟踪能力。这个项目时间非常紧张，因此，我们必须立刻

实施[Telelogic] DOORS。” 

通过强大的可跟踪性快速完成项目实施 
公司将Telelogic DOORS解决方案安装在荷兰总部。在Telelogic专业服务部的帮助下，

M&I/Partners按照国防客户要求的流程完成了Telelogic DOORS解决方案的最初设置工

作。Wonink说：“[IBM]定期回来检查我们的进展情况，同时提供进一步的指导，以便

我们快速又顺利地完成整个实施过程，确保在短时间内完成部署工作。” 
 

“如果没有Telelogic DOORS，我们不可能按时完成这个项目，我们将为

此承担过多的费用，并且还会存在丢失客户的风险。” 

- Gerrit Wonink，M&I/Partners项目经理 



使用Telelogic DOORS解决方案，M&I/Partners仅用了6个月便完

成了国防客户的项目。Wonink认为，如果没有Telelogic DOORS

技术，他们绝对不可能在这么短的时间内完成项目实施工作。 

Wonink说：“如果没有Telelogic DOORS，我们不可能按时完成

这个项目，我们将为此承担过多的费用，并且还会存在丢失客户

的风险。” 

通过成功实施这个项目，M&I/Partners再次向客户证明了自己有

能力在时间和预算范围内实现承诺—即便时间非常紧张也不例

外。Wonink说：“仅客户满意度一项，我们就认为[Telelogic] 

DOORS是明智投资。” 

项目实施期间，M&I/Partners公司的内部用户对于Telelogic 

DOORS解决方案的灵活性及其满足迭代需求的能力深感满意。

Wonink说：“[Telelogic] DOORS允许您通过极为松散的信息框

架从头开始构建要求，直到您构建了丰富的要求集，足以满足

法律要求为止。[Microsoft®] Excel不支持这项功能，也不允许您

保存整个信息发展史。如果您能够根据各级要求添加可追溯信息

的话，将能够真正了解变化、差异及信息融合的影响，从而通过

极为强大的解决方案来管理信息。” 

Wonink指出，公司对Telelogic DOORS的成效以及[IBM]销售、

咨询和支持人员的表现非常满意，计划在今后的项目中也使用这 

个解决方案。Wonink说：“作为一家咨询公司，我们必须根据客户

的要求选择产品。但是，如果客户没有特别规定的话，我们会毫不

犹豫地选择[Telelogic] DOORS。” 

Telelogic DOORS解决方案提供的其他主要优势包括： 

• 灵活性，几乎支持客户选择的全部方法。 

• 需求可跟踪性，帮助确保满足客户的质量要求。 

• 整个项目周期的需求可视性，帮助确保及时交付。 

Wonink说：“如果没有[Telelogic] DOORS，这个项目不可能取得成

功。我们对[IBM]及[Telelogic] DOORS非常满意，将把他们作为首

选解决方案推荐给客户。” 

关于 Telelogic DOORS 解决方案 
Telelogic DOORS解决方案是需求管理领域的市场和技术领导

者，能够提高需求传递和协作能力，从而提高系统和软件开发的

质量。这个多功能系统针对需求变化及可跟踪性提供强大的捕

获、链接、分析和管理功能，可以帮助客户按要求行事，并且满

足制度和标准的要求。 

更多信息 

欲知详情，请访问： 

www.telelogic.com 
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