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Alexandre Campos, 
Mayetic.
Partenaire commercial IBM.

“Le programme Value Advantage Plus3 d’IBM nous offre de 
nouvelles perspectives commerciales avec la prospection du 
marché des PME-PMI, jusqu’alors peu exploité.”
Alexandre Campos, Mayetic.
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POURQUOI LE MIDDLEWARE2 IBM?

‘‘DES RÉSULTATS
ON DEMAND
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