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Di informazione generata giornalmente. 
8 volte il contenuto informativo di tutte
le biblioteche USA

15 petabyte

Email inviate giornalmente

200 miliardi
Tag RFID all’interno di prodotti, 
passaporti, auto, edifici, persone, 
entro il 2010

30 miliardi

Dati da email con 
attachments, immagini, 
video e audio.

80%

Cellulari con foto nel
2010.

1 miliardo

Persone sul web nel 2011.

2 miliardi

Delle auto entro il 2010 
avranno dispositivi per la 
registrazione di dati

85%

Telefoni cellulari nel mondo

4 miliardi

Dispositivi connessi nel mondo

1 trilionePer gestire, analizzare
e sfruttare questa
esplosione di dati

servono investimenti
strategici

Il mondo diventa più piccolo e sempre più “ digitale”



Occorre ottimizzare gli investimenti

• Compressione dei dati
Grande risparmio sullo Storage

• Prestazioni elevate
Ottimizzazione dell’utilizzo dei Server

• Alto livello di automazione
Facilità d’uso e gestione
Minori costi di gestione

• Gestione ciclo di vita dei dati



4

Develop

Design

Deploy

Optimize

Operate

OPTIM

Integrated 
Data ManagementArchiviazione dei dati storici

per migliorare le performance

Dismissione di vecchie applicazioni
mantenendo l’accesso ai dati

Come IBM vi aiuta a vincere queste sfide

Potenziata la compressione dei dati

Ottimizzato per l’ambiente SAP

Migliorate le funzionalità autonomiche

Oracle Compatibility

Business Value

Database Innovations AffidabileEconomico Semplice



Perchè è importante

• Strategia “DUAL VENDOR”

• Risparmi consistenti / TCO 

• Semplicità d’uso e di gestione 

• Gestione nativa dei dati XML

• Migliori prestazioni SAP e compatibilità
immediata con le nuove versioni 

• Lower server costs
• Lower storage costs
• Lower admin costs
• Lower dev costs

Per I CLIENTI che
devono ridurre i 

costi

• Reach new markets
• Reach IBM customers
• Increase revenues

Per I BUSINESS 
PARTNER che

devono aumentare
le revenue• Estensione della base dei potenziali clienti 

• Offerta alternativa, con performance 
migliori & TCO inferiore 

• Sviluppo più veloce di applicazioni XML



Per approfondire DB2 9.7 venite al

nella sessione BREAK FREE

DB2 Corner




